
ULTRA GIFT
ウルトラギフト券

のご提案

お客様のスタイルにあわせて

自由に選べる新しいギフトのかたち

お客様名記載位置
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次世代の新しいインセンティブ。ULTRA GIFT

賞品代だけで受取画面・配送・CS・事務局まとめて対応
1,000円のラインナップからあるので、商品券の替わりにも

メールで受け取り ユーザーが選ぶ ポイントもギフトカードも
配送商品も対応

複数のギフトカード、電子マネー、ポイント、グルメ商品などから
ユーザーが欲しいものを自由に選べる新しい電子ギフト。
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次世代の新しいインセンティブ。ULTRA GIFT

 価値観・ニーズの多様化

 ユーザーは自分の欲しいものを自由に選びたい

 企業の顧客獲得・囲い込みの手段

商品、サービスの多様化により、
顧客獲得・囲い込みの重要性が高まっています。
それを実現する手段として「インセンティブマーケティング」が挙げられます。

しかし、消費者の多種多様な価値観・ニーズが広がってきており、
これまでの商品券やグッズなどの旧来のインセンティブでは
対応が出来なくなっているのが現状です。

ユーザーへ訴求する大きなポイントとして、
「欲しいものを自由に選べる」ということ。
それを叶える新しいインセンティブ。

ULTRA GIFTウルトラギフト券それが

私はQUOカードが
欲しいのに

私は商品券が
欲しい
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販促・キャンペーンご担当者様の負担を軽減！

ULTRA GIFTが企業に選ばれる理由



4

ULTRA GIFTの特長

インセンティブの種類 ユーザー 企業

商品（食品・家電など） ×人によって好みが違う ×在庫管理・送料のコストがかかる

金券 ×使える場所が限られる ×手配・発送の手間とコストがかかる

ポイント
×使える場所が限られる
×アカウントもしくはカードが必要
（なければ作成しないといけない）

×ポイント提供企業ごとに契約が必要とな
る

ULTRA GIFT

○ユーザーが自由に選べる
よく使う店のギフト券
よく使うサイト、サービスのポイント
美味しいグルメ
・・・etc

○メールで送れるから送料がかから
ない
○在庫管理が楽（エクセルで管理で
きる）
○契約はSBギフト1社でまとめて

他のインセンティブと比べて、下記のような特長があります
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ULTRA GIFTの豊富なラインナップ

JCBギフトカード

QUOカード

ジェフグルメカード

図書カード

ベルメゾンお買い物券
神戸牛 焼肉用（モモ約
250g、バラ約200g）

たらばがに脚（ボイル約
500g×2脚）

ティファール ディフューザルバ
ジルフライパン2点セット

5,000円

5,000円

5,000円

5,000円

8,000円

※額面はプラチナコースのものになりますお店で使う

ECサイト・Webで使う 特選グルメで使う

下記より各ユーザーが好きなものを選べます
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選択画面イメージ
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ULTRA GIFTの主な活用シーン

 ポイントは全国店舗・オンラインショップ等で利用可能で、配送型の商品もございます
ので、幅広いユーザーを対象にしたキャンペーンでご使用になれます

 メール等で送れるため、送料不要。数多くのユーザーへ配布可能です

1.新規顧客獲得のインセンティブ 2.顧客囲い込みのインセンティブ

3.法人プレゼントキャンペーン賞品

登録、契約申し込み数増加施策として効果大です。 契約年数、購入金額によってプレゼントを実施し、
顧客を囲い込み、ロイヤルカスタマー化します

送料不要なので、キャンペーンのコスト削減が可能となります。
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キャンペーン
TOPページ

アンケート
Q1.あなたの性
別

○

次へ

○

女性

男性

アンケート
（2問程度）

メールアドレスを入力し
てください。

登録情報の確
認

完了応募する

Ｐ
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版

ス
マ
ホ
版

応募する

ロ
グ
イ
ン

ロ
グ
イ
ン

ウ
ル
ト
ラ
集
客

告
知
枠

メールアドレス
登録

当選通知
ULTRA GIFT
画面表示

受け取り手続
き

ウルトラ集客でのULTRA GIFT展開例

フロー詳細は
次ページを
ご参照ください
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SBギフト ULTRA GIFT 送付・受取フロー

商品詳細 申込情報入力 申込内容確認 申込完了商品一覧

 お受け取り手続き画面フロー

入力時のメールアドレスへ
申込完了メール送信
商品は申込完了後、2週
間程でお届け
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SBギフト ULTRA GIFT 通常展開例

導入企業様 ユーザー

ULTRA GIFTの
URLをメール等で送付

PC・タブレット・スマホ・ケータイで
お受取り手続き

（お受取り手続き画面は
前ページを参照ください）

配送商品は
申込完了後、
2週間程でお届け

ポイントは
お持ちのカードや
アカウントに
付与されます

SBギフト

配送
商品

ポイント

商品

もしくはURLをQRコード化して
印刷し、それを郵送する
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SBギフト ULTRA GIFTのメリット

メリット1
1,000円のQUOカードの代わりに贈れる・豊富なバリエーション
額面1,000円のものから贈れるので、数量を多く出すこともできます。
QUOカードと違い、ユーザーが好きなものを選べます。

メリット2
数量も柔軟に対応
応募数が不確定の場合にも、配布分だけ精算できるので無駄がありません。
有効期間は発行日から60日間です。

メリット3

送料などのコストカット
ULTRA GIFTはユニークURL形式。メールでそのまま送れます。
（URLをQRコード化して印刷することも可能です）
ユニークURLはcsvファイルにて納品します。

メリット4
短納期
通常、金券類は特に手配に時間がかかりますが、
ULTRA GIFTはご要望を伺った後、1ヶ月で納品可能です。

メリット5
個人情報の管理不要
お客様が受け取るために入力する配送先情報はSBギフトで一元管理いたします。
（SBギフトはISMS取得済みです）

メリット6
手間・負荷の削減が可能（商品代だけでOK）
ポイント・商品の手配から発送、受取・配送に関するCS対応までまるごとおまかせ。

http://sbg.jp/cpexchange/exchange/5/6c14ae971a35a…
http://sbg.jp/cpexchange/exchange/6/0ea35b0e6f5f08…
http://sbg.jp/cpexchange/exchange/7/f838906b25b9ad…

ULTRA GIFTには導入企業様にとって、数多くのメリットがございます
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SBギフト ULTRA GIFTのユーザーメリット

メリット1
どんな端末でも対応
PC、タブレット、スマホ、ガラケーで受取手続きいただけます

メリット2
24時間いつでも受取手続き
インターネットにつながる環境であれば、いつでもどこでも受取手続きいただけます
（有効期間は発行日から60日間です）

メリット3

自分の欲しいものを自由に選べる
様々な金券をお客様のライフスタイルにあわせてチョイス可能。
よく使うお店のギフト券にする
よく使うサービスのポイントにする
食べたいグルメにする
…etc

メリット4
すぐにお手元に
受取手続き後、配送商品は約2週間でお届けです。

ウルトラギフト券には受け取ったユーザーにも大きなメリットがございます
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価格帯は3種類から選べます

※販売価格には下記費用分(980円)が含まれます。
・システム料・データ登録料
・配送費
・梱包・資材・封入費用
・宛名ラベル出力・貼付費
コールセンター対応費



14

ご相談から導入までの流れ

URLご納品

お申込み・ご発注・契約締結

案件ヒアリング・お打ち合わせ

CP概要、配布方法、ご予算などを確認

CPサイト、告知物等の確認（商品画像）

提案についてご要望ヒアリング・再提案

賞品（価格帯・配送商品等）をご提案
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想定事例 1

保険申込者向けのプレゼントキャンペーン
保険の新規または追加申込者を対象にしたウルトラギフト券の
プレゼントキャンペーン。

画面イメージ

新規顧客獲得
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想定事例 2

画面イメージ・フロー

クレジットカード利用促進キャンペーンの
プレゼント賞品
期間内にクレジットカードを3万円以上利用された方に抽選で
ウルトラギフト券などをプレゼント。

利用額向上


